
iAudience

◆ 所属类型：平台

◆ 参选类别：年度最佳移动营销服务平台



简介

• iAudience是爱点击集团iClick旗下为广告主及代理商提供实时中国市场洞察的分析平台，它背靠爱

点击庞大的数据平台，通过中国网络用户的实时行为数据来提炼有价值的市场信息和人群洞察。

• iAudience 可以为中外品牌提供三大价值：1. 获取市场情报，掌握竞争态势以挖掘市场机会；2. 锁

定目标人群，描绘其人群画像并洞悉消费行为；3. 通过人群洞察优化媒介策略，提升投放效能，并

能直接导入到爱点击广告平台中实现投放。
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应用范围

• 1. 广告代理商/海外大型广告Agency/海外大型公关Agency等：为其构建专属的中国市场人群

洞察平台（White Label），通过iAudience获取中国网民的实时洞察。 帮助品牌广告主了解

其市场，品牌，产品及竞争对手的目标受众，掌握竞争格局，为品牌主的营销及推广战略的决

策提供洞察和建议；

• 2. 品牌广告主：为其构建品牌专属的中国市场营销情报平台，或者通过SaaS模式允许其直接

访问并使用iAudience，品牌主可以了解其市场，品牌，产品及竞争对手的目标受众，掌握竞

争格局，并获得营销及推广战略的决策性洞察。



应用实例及效果

• 隐形眼镜的新市场拓展策略

香港隐形眼镜市场竞争激烈，市场上已有多家知名品

牌提供类似产品。因此该客户必须策略性定位其产品

以打入香港市场，并通过适当的渠道策略渗透至每个

目标受众。

虽然该客户在本地市场发展迅速，但由于文化差异，

他们的市场洞察和消费文化方面的经验并不适用于香

港市场。爱点击作为该客户的本地合作伙伴，利用丰

富的市场经验和行业知识，帮助该客户推进线上营销

活动，通过增加网站流量增加获客渠道。



应用实例及效果

• 隐形眼镜的新市场拓展策略

在项目开始阶段，该客户策略性地选择以电商网站建

立销售网络代替零售店来获取客户，从而更精准触达

目标受众并提高透明度和投资回报率。爱点击作为该

客户香港地区合作伙伴，需要精准地把定向流量带到

电商网站并转化为他们的新客户。

为了让该客户更了解香港的眼镜行业市场，爱点击利

用其市场洞察平台iAudience帮助该客户分析香港市

场预期，继而建立他们于香港市场的战略定位。

iAudience能够了解品牌的市场定位，挖掘潜在机会

，识别高需求的目标受众群体，以及全方位竞争品的

品牌及产品差异。


